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Microtargeting und Geoscoring ermoglicht lhnen die Ableitung
des gesamten Marktes anhand lhrer Bestandskunden

AUSGANGSSITUATION

Profilierungs-und Segmentierungs-
Analysen innerhalb Ihres Kunden-
bestands eignet sich hervorragend fur
Cross- und Up-Selling. Aber wie steht
es um die Neukundengewinnung? Und
wie groR ist Ihr Markt?

Und wie sieht die rdumliche Verteilung
aus (und ich kann Ihnen versprechen—
sie wird nicht homogen sein!)?

Microtargeting und Geoscoring mit mikrogeografischen Datenbanken lassen sich im
gleichen Mafe durchfiihren wie gangige CRM Profilierungen — mit dem Unterschied
dass die Ergebnisse auf alle Hauserdes Landes Uibertragbar sind, und sich so mit
Hilfe der Bestandskunden, das Gesamtpotenzial im Markt ableiten lasst.

Durch die Segmentierung, Profilerstellungen etc. mit Hilfe von mikrogeografischen
Datenbanken, erhalten Sie nicht nur neue Einblicke fiir lhre Bestandskunden —
sondern gleich fiir den gesamten Markt!
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